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Viel bewirkt und bewegt

1998 hat der VTH durch eine Satzungsdnderung seinen Mitgliedsfirmen die M&glichkeit
eroffnet, auf wichtige Produktgruppen ausgerichtete Fachgruppen zu bilden, um ihre damit
zusammenhdngenden besonderen Interessen besser blindeln, ihre spezifischen Probleme
gemeinsam diskutieren und Losungen daflr erarbeiten zu konnen. Nach Griindung der ersten
beiden VTH-Fachgruppen 1998 und 1999 riefen die Mitglieder als dritten Zusammenschluss
die Fachgruppe ,Dichtungstechnik” ins Leben. 20 Spezialisten im VTH griindeten am

26. September 2000 in Frankfurt a.M. die Fachgruppe, die sich als Dienstleister zwischen
Herstellern und Abnehmern und verantwortlich fiir die Optimierung der gesamten Wertschop-
fungskette sehen. Ziel der Fachgruppenmitglieder ist es, ihren Kunden mit einem umfassen-
den Service individuelle, wirtschaftlich sinnvolle und ausgereifte Losungen und Dienstleistungen
rund um die Dichtungstechnik anzubieten, die dem Stand der Technik entsprechen.

Um das Ausbildungsniveau ihrer Mitarbeiter stetig zu steigern und damit vor allem den Nutzen
ihrer Produkte und Dienstleistungen fiir ihnre Kunden standig zu vergroBern, hat die Fachgruppe
ihre Aktivitaten im Bereich Aus- und Weiterbildung stark intensiviert. Neben dem dreiteiligen
Seminar ,Fachberater flir Dichtungstechnik”, das im Jahr 2010 erstmals stattfand, werden
Informations- und Thementage angeboten, die je nach Ausrichtung fir Auszubildende und
Neulinge geeignet sind oder vertiefende Fachkenntnisse fir Dichtungsexperten vermitteln.
Um einen engen Schulterschluss mit den Partnern auf der Herstellerseite zu gewahrleisten,
grtindete die Fachgruppe im Juni 2016 ihren Lieferantenkreis. Diesem gehéren zurzeit 26
namhafte Unternehmen an. Gemeinsam bilden sie eine Plattform zum gegenseitigen Kennen-
lernen und eine Drehschreibe fir den Erfahrungs- und Meinungsaustausch.

Mit der Anfang 2020 eingefiihrten Registrierung zum , Zertifizierten Fachbetrieb flir Dichtungs-
technik” unterstltzt die Fachgruppe zugleich die Qualitatsoffensive des VTH und schafft damit ein
Uberbetriebliches Qualitdtszeichen, das eine wertvolle Orientierung im Dichtungsmarkt bietet.
Wie Sie in dieser Publikation nachlesen kénnen, hat die Fachgruppe ,Dichtungstechnik” in den
zwei J[ahrzehnten ihres Bestehens viel bewirkt und bewegt. Erreichen konnten ihre Mitglieder
das alles nur als Gruppe von Gleichgesinnten, deren Interessen und Herausforderungen
dhnlich bis vergleichbar gelagert sind. Wir freuen uns auf viele weitere spannende Jahre voll
fachlichem Input mit den Mitgliedsfirmen und dem angeschlossenen Lieferantenkreis.

Thomas Vierhaus,
Geschaftsfihrendes Vorstandsmitglied des VTH
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Mitglieder schatzen
effektive Interessenvertretung

Welche Bedeutung messen die Mitglieder der VTH-Fachgruppe , Dichtungstechnik” bei?
Was istihnen am wichtigsten? Was wiinschen sie sich fiir die Zukunft? TH fragte nach. Der
Tenor ist eindeutig: Fiir die befragten Mitglieder sorgt die Fachgruppe fiir ein effektives
Netzwerk mit fachlichem und persénlichem Austausch, das die Interessen der Technischen
Handler fordert.

Erkenntnisse und Ideen fiir kiinftige Geschdfte

Die Fachgruppe ,Dichtungstechnik” hat sich in den letzten Jahren stark entwickelt
und hat dank des Engagements von Vertretern der Mitgliedsfirmen nicht nur
Mitglieder gewonnen, sondernist auch durch den neu geschaffenen Lieferanten-
kreis gewachsen. Fiir mich bieten die jdhrlichen Fachgruppentagungen eine
Mdglichkeit zum Austausch tber Trends, Entwicklungen sowie die aktuelle Markt-
situation. Die Kombination aus Kollegenfirmen und Herstellern gestaltet die
Fachgruppentreffen immer interessant. Durch die Verbindung mit Firmenbesuchen
bei Lieferantenpartnern gewinnen wir auch wieder neue Erkenntnisse und Ideen ftir
kiinftige Geschafte. Und das alles kompakt an zwei Tagen im Jahr - das ist ideal.

Jenni Spielau, Abteilungsleitung Dichtungs-,
Antriebs- und Kunststofftechnik,
Rala GmbH & Co. KG, Ludwigshafen

Bildquelle: Rala

Die Dichtungsspezialisten am Markt

Die Mitgliedschaft in der VTH-Fachgruppe ,.Dichtungstechnik” hat fiir mich eine sehr hohe
Bedeutung. Der permanente Know-how-Ausbau erhdht die Leistungsfdhigkeit der Mit-
glieder und sorgt daftir, dass wir auch weiterhin die Dichtungsspezialisten am Markt sind.
Am wichtigsten sind der aktive und offene Wissens- und Erfahrungsaustausch unter den
Mitgliedern sowie die interessanten und informativen Veranstaltungsprogramme.

Flr die Zukunft wiinsche ich mir, dass die kleinen und mittleren Unternehmen die ihnen
zur Verfligung stehenden Moglichkeiten nutzen, um dauerhaft gegen die grof3en
Marktteilnehmer bestehen zu kdnnen.

Lars Letzring-Janson, Vertriebsleiter,
Klietsch Technic GmbH, Barsbiittel

Februar 2002: 1. Seminar ,Grundlagen
der Dichtungstechnik”

Jumbo1435/ Wikimedia
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Austausch und Netzwerkbildung

Als eher junges Mitglied in der Fachgruppe ,Dichtungs-
technik” wissen wir vor allem den persdnlichen Austausch
und die Netzwerkbildung zwischen Handlerkollegen und
Lieferanten sehr zu schatzen. Aufgrund der zunehmenden
Spezialisierung und der Vielschichtigkeit in den Themen
der Dichtungstechnik, aber auch in den tbergreifenden
Fragestellungen hinsichtlich Werkstoffe oder Anwen-
dungsfelder (nicht nurin der Dichtungstechnik) ist dieses
Netzwerk ein starkes Asset. AuBerdem begriiBen wir die
Einflihrung eines Priifsiegels fiir, Zertifizierte Fachbetrie-
be fiir Dichtungstechnik” sehr.

Bildquelle: Dietrich Teigler Nachf.

Fir die Zukunft wiinschen wir uns ein ,Weiter so”, Robert von Oelffen, Geschiiftsfiihrer,
hoffentlich bald wieder mit realen Treffen zwischen den Dietrich Teigler Nachf. GmbH & Co. KG,
Mitgliedern an interessanten Standorten. Diisseldorf
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Aufgaben auf viele
Schultern verteilen

TH befragte die Vorstandsmitglieder Markus Gau, Sascha Heitkamp-Réhlen, }Jiirgen
Millich, Simon Treiber und Roland Wuttge, wie aus ihrer Sicht die 20 Jahre wdhrende
Gemeinschaft der Dichtungsspezialisten im Technischen Handel zu bewerten ist. Sie
sind sich einig, dass die Fachgruppe den darin zusammengeschlossenen Mitgliedern
durch Kompetenzgewinn und Informationsvorsprung zahlreiche Vorteile im Markt-
geschehen gebracht hat.
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Vor 20 Jahren, als die VTH-Fachgruppe , Dichtungs-
technik” gegriindet wurde, sah die Welt des
Technischen Handels noch ganz anders aus als
heute. Wie wiirden Sie die Situation von 1999 mit
dervon heute hinsichtlich der Notwendigkeit
vergleichen, im Bereich Dichtungstechnik
zusammenzuarbeiten?

Gau: Vor 20 Jahren war die Welt noch klein und langsam im
Gegensatz zu heute. In der heutigen, schnelllebigen Zeit ist
es extrem wichtig, immer auf dem aktuellen Stand zu sein
und zu bleiben. Dies ist anspruchsvoll und zeitraubend.
Durch die Kooperation in der Dichtungstechnik werden
Aufgaben auf viele Schultern verteilt, sodass die Anforde-
rung an den Einzelnen geringerist.

Wuttge: Vor Griindung der VTH-Fachgruppe ,Dichtungs-
technik” war die Situation durch eine Abschottung der
einzelnen GroBhdndler geprdgt. Auf Grund einer immer
komplexeren Umwelt, des enormen technischen Fort-
schritts und der Globalisierung war aus meiner Sicht eine
Kooperation unumgdnglich, um weiterhin am Markt
bestehen zu kdnnen. Gerade der Mix aus kleinen, mittleren
und groBen Unternehmen in der Fachgruppe bietet hier ein
interessantes Betdtigungsfeld.

Millich: Das Networking hat in den letzten Jahren eine
zunehmend strategische Bedeutung.

Treiber: Ich bin Uberzeugt, dass es damals wie auch heute
unabdingbar ist zusammenzuarbeiten. Zudem glaube ich,
dass gerade in derjiingeren Generation eine gréBere
Bereitschaft vorhanden ist, gemeinsam etwas zu bearbei-
ten und zu bewegen. Die zunehmende Konsolidierung in
der Branche bedingt geradezu, sein Wissen mit den
anderen, kleineren und mittleren Unternehmen zu teilen,
um immer auf dem neusten Stand und seinen Kunden
gegentiber kompetent zu sein.

Konnen Sie sich vorstellen, dass es zur Zeit der
Fachgruppengriindung Risiken oder Vorurteile
gegeniiber einer kooperativen Zusammenarbeit
gab?

Treiber: Ich kann mir gut vorstellen, dass damals der
Netzwerkgedanke nicht so ausgeprdgt war, wie er es heute
ist. Ursache hierflrist sicher auch die andere Art und
Weise der Vernetzung, verglichen mit den Technologien
von 1998,

Heitkamp-Rohlen:Inallen Kooperationen gibt es auch
Bedenkentrdger, die etwa die eigene Wettbewerbssituati-
on zu anderen Kollegenfirmen in Erwdgung ziehen. Auf
Dauer erkennen aber Viele zum Gliick, dass ein konstrukti-
ver Austausch untereinander doch einen Nutzen bringt.

Die zunehmende Konso-
lidierung in der Branche
macht es unabdingbar,
sein Wissen mit Anderen
zU teilen

Neben der VTH-Fachgruppe ,Dichtungstechnik”
gibt es verschiedene andere Formen der Zusam-
menarbeit von Handlern auBerhalb des Verbands.
Was wiirden Sie sagen ist der entscheidende
Vorteil der jetzt 20 Jahre wdhrenden
Verbandskooperation?

Wuttge: Aus meiner Sicht besteht der entscheidende
Vorteil darin, dem Kunden durch das entstandene
Netzwerk fir seine individuellen Anforderungen wirt-
schaftlich sinnvolle Lésungen anbieten zu kénnen. Gerade
derjahrliche Austausch mit den Mitgliedern und Lieferan-
tenistin diesem Zusammenhang ein wichtiger
Impulsgeber.

Treiber: Beim VTH geht es nicht darum, bessere Preise zu
erhalten, sondern gemeinsam aufzutreten, um so auch
nach auBBen eine starke Gemeinschaft zu sein. Einkaufsver-

Klimafreundlich

DICHT

novapress® 850 fiir
Kaltemittel-Anwendungen

Frenzelit

creating hightech solutions

Frenzelit GmbH Postfach 1140 95456 Bad Berneck info@frenzelit.com frenzelit.com

SONDERBEILAGE DICHTUNGSTECHNIK FACHHANDEL // WWW.TECHNISCHERHANDEL.COM



bdnde z.B. haben einen anderen Fokus, der auch sinnvoll
ist, jedoch eine andere Vorgehensweise und Ausrichtung
erfordert. In unserem Fall stehen der Netzwerkgedanke
und der Austausch von Fachwissen im Vordergrund.

Auch im Segment der Dichtungstechnik wird
immer wieder mit harten Bandagen im Markt
agiert. Muss man das in einer Kooperation
ausblenden?

Wuttge: Im Rahmen der Zusammenarbeit ist eine immer
groBere Akzeptanz unter den einzelnen Marktteilnehmern
entstanden. In der Fachgruppe stehen die technischen
Aspekte im Vordergrund. Konkurrenzdenken muss sicher
an dieser Stelle ausgeblendet werden. Insgesamt kann der
Wettbewerb als hart, aber fair bezeichnet werden.
Treiber: Die Zusammenarbeitim Verband kann man nicht
mit einer Kooperation vergleichen. Dort sind Regelungen
im Umgang miteinander unabdingbar und zumeist auch
formuliert. Hauptwettbewerber aus unserer Sicht sind vor
allem direkt anbietende Hersteller und weniger Kollegen.
Dies mag auch daran liegen, dass wir tiberwiegend
kundenindividuelle Teile im Sortiment haben.

Wie steht es heute um die Bereitschaft, (gemein-
same) Erfolge und Erkenntnisse zu teilen?

Treiber: Wie bereits erwahnt, wissen wir heute, dass das
Lernen vom Anderen, der Austausch von Informationen fiir
alle ein wertvolles Gut ist, das es zu pflegen gilt. Hierfiir
bietet die Fachgruppe einen hervorragenden Rahmen.
Heitkamp-Rohlen: Ein gutes und funktionierendes
Beispiel flir das Teilen von Erfolgsbeispielen ist die interne
Innovationssammlung. Interessante Anwendungen
kénnen so von Kollegen vielleicht mit anderen Kunden
multipliziert werden und die Kompetenz der Kollegenfirma
in der Umsetzung genutzt werden.

In der Fachgruppe sind kleine und groBe Unter-
nehmen, Spezialisten und Generalisten organi-
siert. Wie schafft man es, die unterschiedlichen
Interessen unter einen Hut zu bringen?

Gau: Eines eint alle - das Bestreben, dem Kunden die
bestmdgliche L&sung zu bieten. Dazu gehdért das Wissen

Uiber den Beschaffungsmarkt und das spezifische
Fachwissen Uber Dichtungen. Hier haben alle Firmen das
gleiche Interesse.

Wuttge: Hier steht aus meiner Sicht der persénliche
Austausch im Vordergrund. Es ist wichtig, die einzelnen
Interessen eines jeden Mitglieds ernst zu nehmen.
Unterschiedliche Blickwinkel liefern immer wieder neue
Erkenntnisse.

Treiber:Im Grundeist es egal, ob die Firma groB oder
klein, Spezialist oder Generalist ist, da die Winsche und
Belange des Kunden immer dieselben bleiben. Es geht flir
uns alle darum, dem Kunden die richtige L6sung zu
prasentieren, damit das Produkt in der richtigen Glte zur
richtigen Zeitamrichtigen Ortist. Wir sehen uns alle als
Problemldser beim Kunden und daher ist es notwendig,
Erfahrungen auszutauschen und Ideen zu gewinnen, was
man beim ndchsten Mal vielleicht anders oder besser
machen kann. Wenn man den Sachverhalt aus dieser
Perspektive betrachtet, mangelt es nicht an Ansatzpunk-
ten, sondern es istimmer die Frage, mit wem in der
Gemeinschaft man am besten seine eigene Fragestellung
besprechenkann.

Welche Art von Projekten lassen sich besonders
gut gemeinsam auf der Ebene der Fachgruppe
umsetzen, welche eher nicht so gut?

Gau: Projekte hinsichtlich Qualitdt und Technik bzw.
Fachwissen sind immer relativ einfach zu realisieren.
Vertriebliche Themen nattrlich immer eher schwierig, da
esjadoch auch Uberschneidungen in den einzelnen
Vertriebsgebieten der Fachgruppenmitglieder gibt.

Uns eint das Bestreben, dem Kunden
die bestmogliche LOosung zu bieten

Wuttge: Gerade der Bereich der modularen Aus- und
Weiterbildung ist auf der Ebene der Fachgruppe gut
umzusetzen. Seit 2010, dem Jahr der Einflihrung des
dreiteiligen Seminars ,Fachberater fir Dichtungstechnik”,
konnte der Bereich sukzessive ausgebaut werden.
Insgesamt konnte das Ausbildungsniveau auch durch die
Unterstiitzung der Lieferanten deutlich gesteigert
werden. Das Konzept herstellerunabhdngiger Seminare
.Partner schulen Partner” hat sich bewdhrt.

Juni 2010: 1. Lehrgang ,Fachberater
fur Dichtungstechnik”
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Treiber: Besonders gut ist der Austausch von Fachwis-
sen. Wir pflegen bei uns in der Fachgruppe eine sehr enge
und gute Beziehung zu unseren Partnern wie den
Lieferanten und sind so nah mit dem Ohr an der Entwick-
lung von Neuheiten.

Kaufmannische Angelegenheiten sind schwer bzw. nicht
umsetzbar und kdnnen nicht Themainnerhalb der
Fachgruppe sein.

Wie werden aus passiven Mitgliedern aktive, die
sich fiir die gemeinsame Sache einbringen?
Treiber: Eine direkte Ansprache kann hier sehr gut
weiterhelfen. Erst wenn sich jemand abgeholt und
verstanden fiihlt, ist er bereit, sich zu engagieren und
seinen Beitrag zu leisten. Daflir ist es sehr wichtig, dass
wir regelmaBig Stimmungen, Bedlrfnisse und Produktin-
teressen hinterfragen, um so jedes Jahr ein passgenaues
Programm auf die Beine zu stellen.

Heitkamp-Rohlen: Dies hdangt sehr stark vom personli-
chen Interesse und Engagement der verantwortlichen
Der Vorstand der VTH-Fachgruppe ..Dichtungstechnik”(v.l.): Markus Gau, Personen ab. Es ist sicher eine Aufgabe des Vorstands,,
Simon Treiber, Jiirgen Millich, Sascha Heitkamp-Réhlen und Roland Wuttge eine aktive Beteiligung immer wieder anzuregen.

Wie wichtigist es, mitdem VTH einen starken
Verband im Riicken zu haben?

- DICHTUNGEN UND
PACKUNGEN AG

Weltweit Ihr
kompetenter Partner in Sachen
Dichtungstechnik

Vor iiber 30 Jahren begann die ProPack AG hochqualitative Packungen und Dichtungen

fiir nahezu jede Industrie zu entwickeln und zu fertigen.

Daraus bildete sich der Produktbereich, den wir heute vorstellen.
Pumpenpackungen -Trapez-Pack® - Armaturenpackungen - Dichtsétze - Flachdichtungen §

Durch technischen Fortschritt, neu entwickelte Rohstoffe und modernster Maschinentechnik,
konnte der hohe Qualitatsstandard iiber die Jahre weiter gesteigert werden.

Eines der weltweit groBten Lager an Stopfbuchspackungen erméglicht schnellste Lieferzeiten.

Zuverlassige Qualitdt - made in Germany - seit 1989

Rudolf-Diesel-Ring 28, 82054 Sauerlach
. +49 (0) 8104 6640 0 “d propack@propack.ag @ www.propack.ag



Wuttge: In diesem Zusammenhang mdchte ich auf die
Situation vor der Griindung der VTH-Fachgruppe hinwei-
sen. Aus Einzelkdmpfern entwickelte sich in den letzten
zwanzig Jahren eine starke Interessengemeinschaft.
Durch einen offenen Informationsfluss auf den Mitglieder-
und Lieferantenversammlungen kénnen friihzeitig
Branchentrends sowie eintretende Markt- und Struktur-
verdnderungen erkannt werden.

Treiber: Gerade in der aktuellen Zeit von Corona wurde
deutlich, wie wichtig es ist, einen starken Verband im
Riicken zu haben. Die vielen hilfreichen Informationen, die
einem geblindelt und vorsortiert prdsentiert werden,
helfen sehr, den Uberblick zu behalten.

Ebenso wichtig ist die Vertretung der Interessen der
Technischen Handler in Gremien und Ausschissen, die man
selbst weder zeitlich wahrnehmen kann, geschweige denn
die Blihne daftir bekommt.

Heitkamp-Rohlen: Der Verband ist das notwendige
Fundament fir die Zusammenarbeit in einer Fachgruppe.
Ohne die breite Mitgliederbasis und die sehr gute Unter-
stiitzung durch die Geschdftsstelle wiirde es die Fach-
gruppe nicht geben.

Welche Bedeutung hat der Lieferantenkreis aus
lIhrer Sicht fiir die Arbeit der Fachgruppe?

Gau: Durch den Lieferantenkreis bleiben wir fachlich
immer am Puls der Zeit.

Wuttge: Diein 2016 erfolgte Griindung des Lieferanten-
kreises hat sich als Giberaus sinnvolle Ergdnzung zur
Fachgruppe herausgestellt. Dazu gehort, dass manim
Bereich innovativer Marktentwicklung ,up to date” bleibt.
Treiber: Der Lieferantenkreis ist meines Erachtens nach
sehrwichtig fir den Gedanken des Netzwerkens, des
Verknlpfens von Interessen und des Austauschens von
Informationen. In einer partnerschaftlichen Beziehung zu
den Herstellern geben wir hier den Raum, sich zu treffen
und den Belangen des Anderen Gehor zu schenken.

Welche Themen, glauben Sie, werden die Branche
und damit auch die Fachgruppe in den ndachsten
Jahren besonders bewegen? Welche Strategien gilt
es zu entwickeln?

Wuttge: Das Voranschreiten der Digitalisierung wird uns
sicherlich zukiinftig weiter beschdftigen. Gerade in
Coronazeitenist ein personlicher Kontakt aber oftmals nicht
mdglich. Diese Veranderung fiihrt uns zu Telefon- und
Videokonferenzen, um einen kooperativen Austausch zu
ermoglichen. Dies ersetzt jedoch in keinster Weise die Uber
Jahrein personlichen Zusammenkiinften aufgebauten
Kontakte. Unser gemeinsames Ziel kann es nur sein, sollte
die Pandemie Uiberstanden sein, hier wieder anzukntipfen.
Schonjetzt freue ich mich, wieder in altbekannte und gerne
auch neue Gesichter zu blicken - persdnlich!

Treiber: Ein groBes Thema wird sein, dass sich der
Vertrieb aufgrund von Corona drastisch verdandern wird.
Viele Themen werden zuklinftig online besprochen werden
und nicht mehrin Form von persénlichen Treffen. Diese
werden nicht vollends verschwinden, jedoch wird sich ihre
Anzahl derer drastisch reduzieren. Somit wird es gerade im
AuBendienst notwendig sein, sich auf die ,neuen” Medien

Unterschiedliche Blickwinkel liefern
immer wieder neue Erkenntnisse

einzulassen und zu lernen, welch vielfdltige Mdglichkeiten
dadurch geboten werden.

Ein weiteres Thema in der Fachgruppe wird die Weiterent-
wicklung von Werkstoffen sein. Aufgrund der sich stark
dndernden Strémungen und Entwicklungen, sei es die
Mobilitdt, die Emissionsreduzierung und der Umwelt-
schutz, werden immer neue Anforderungen an Werkstoffe
gestellt. Hier werden die Materialhersteller durch den
Technischen Handel getriggert, L6sungen zu erarbeiten,
die der Hdndler dannin den Markt bringt.
Heitkamp-Rohlen: Wie auch in anderen Produktberei-
chen wird es immer wichtiger, die Rolle und Funktion des
Technischen Handels im Wettbewerbsumfeld auch im
Unterschied zu Herstellern im Direktkontakt darzustellen
und an die Kunden zu kommunizieren.

Das Jubilaum findet wahrend der Corona-Pandemie
statt, die nicht nur die Gesundheit gefdahrdet,
sondern auch die Wirtschaft bedroht. Ein rauschen-
des Festdarf es zum Schutz der Gesundheit leider

November 2015: 1. Lieferantenmesse
mit anschlieBendem Fachforum

WWW.TECHNISCHERHANDEL.COM // SONDERBEILAGE DICHTUNGSTECHNIK FACHHANDEL

Jumbo1435 / Wikimedia



20 JAHRE VTH-FACHGRUPPE DICHTUNGSTECHNIK | ZERTIFIZIERTER FACHBETRIEB 11

Fiir den Fachgrup-
penvorsitzenden
Simon Treiberistes
wichtig, gemeinsam
aufzutreten, umso
auch nach auBBen
eine starke Gemein-
schaftzusein

nicht geben. Wie sehrist lhnen angesichts dieser
Umstande das Jubildum zu feiern zumute?

Gau: Esist schade, dass wir kein Fest zum Jubildum feiern
kdnnen, dennich bin der Meinung: “Man soll die Feste
feiern, wie Sie fallen.” Wenn es was zu feiern gibt, sollte
man das immer tun. Denn wer weif3, wann sich die ndchste
Gelegenheit ergibt.

NEU:

Website mit

Wuttge: Das Jubildum nicht feiern zu kdnnen, ist nattrlich
sehrschade, dassist uns allen klar. Aber: Aufgeschoben ist
nicht aufgehoben...

Heitkamp-Rohlen: Die gefundenen alternativen
Losungen in digitaler Form sind aus meiner Sicht sehr gut,
anders ist es halt aktuell leider nicht mdglich. Irgendwann
klappt es auch wieder mit personlichen Treffen und dem
damit verbundenen intensiveren Austausch.

Treiber: EinJubildum ist es immer wert, dass ihm ein
geblhrender Raum gegeben wird. Wir selbst haben dieses
Jahr im kleinen Rahmen unser 90. Firmenjubildum gefeiert.
Wahrend all dieser Zeit hat das Unternehmen viele Héhen
und Tiefen erlebt, ist jedoch immer gestdrkt und gesund
aus jeder schwierigen Lage herausgekommen. Soist es
auchim Verband. In der aktuellen Zeit merken viele, wie
wichtig es ist, eine starke Gemeinschaft im Riicken zu
haben, und lernen diese jetzt wieder zu schatzen. Somit
besteht auch hier eine gute Chance, den positiven
Schwung, den man von allen Seiten in Bezug auf den VTH
wahrnimmt, aufzugreifen und als gestdrkter Verband ins
ndchste Jahr zu gehen. Ich freue mich sehr, Teil dieser
Gemeinschaft, im Speziellen der Fachgruppe ,Dichtungs-
technik”, zu sein, und gratuliere der Fachgruppe zum
20-jahrigen Bestehen. Ich freue mich auf die weitere
Zusammenarbeit mitjedem Einzelnen in der Geschdfts-
stelle, inder Fachgruppe und im Lieferantenkreis. ®

OladN

GfA-DICHTUNGEN

y

Wir machen

es passend!

Kalibrierungstool
zur 1:1
Darstellung der

Dichtungen Hbchste Flexibilitat dank eigenem Werkzeugbau

CAD-Entwicklung neuer Profile bereits ab 200 m

3D Drucker fUr Alu und Kunststoff

5.126 Dichtungsprofile, ab 5 m direkt ab Lager lieferbar
Selbstklebende Beschichtung

Konfektfionierung von Rahmen, Ecken, Ringen, Fixidngen
Kompetente Fachberater im AuBendienst

GroBtes Dichtungsprogramm. Made in Germany.
www.dfa-dichtungen.de
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Rastlose Spezialisten

Seit der Griindung der VTH-Fachgruppe vor 20 Jahren hat es sehr viele Aktivitdten gegeben, die
insbesondere auf das Engagement der Arbeitskreise zuriickzufiihren sind. Das Spektrum ist
auBerordentlich vielfdltig und sorgt so bei den Mitgliedern fiir einen groBen Know-how-Input.

eider Grlindungsveranstaltung der VTH-Fachgrup-
B pe ,Dichtungstechnik”am 20. September 2000
waren die Erwartungen der anwesenden Techni-

schen Handler aus 20 VTH-Mitgliedsbetrieben groB. Die

Teilnehmer definierten eine Reihe von Themen, mit denen

sich die Fachgruppe auseinandersetzen wollte. Dazu

gehorten:

» Bildung von Arbeitskreisen innerhalb der Fachgruppe

* Formulierung eines Selbstverstdndnisses bzw.
Leistungsprofils, mit dem die Fachgruppe nach auf3en
auftritt

* Analyse des Leistungsspektrums der Hauptlieferanten
mit ihren Spezialitaten

« Verfolgung von Marktentwicklungen und Identifizie-
rung von Trends in der Dichtungstechnik

» Warenaustausch unter den Fachgruppenmitgliedern

« Konzipierung von anwendungstechnischen
Schulungen

« Erfahrungsaustausch

» Betriebsbesichtigungen bei Lieferanten

Die motivierten und fleiBigen Dichtungsspezialisten
erreichten nicht nur alle diese Ziele und Aufgaben,

sondern sie setzten dariiber hinaus noch viele weitere
Aktivitaten erfolgreich um. Ein erster Schritt war die
Griindung der Arbeitskreise, deren Erfolge im Folgenden
aufgezeigt werden,

Arbeitskreis ,,Absatzmarketing”

« Erstellungeines,Kennzahlentableaus"in 2001/2002

« Einrichtung eines eigenen Internetauftrittsiminternen
Bereich unter www.dichtungspartner.de in 2002

» Veroffentlichung des Fachgruppenfolders ,Das DICHTE
Netzwerk”, Mai 2003

» Beginndes Sponsorings des Internetdiensts
www.fachwissen-dichtungstechnik.de in 2003

» Informationsstand auf der Messe Isgatec,
Oktober 2004

* Neugestaltung der Internetprdsenz www.dichtungs-
partner.dein 2005

« Freischaltung des neuen internen Bereichs in 2008

» Verdffentlichung des neuen Fachgruppenfolders,
November 2009

« Einflhrung eines Normenverzeichnisses iminternen
Bereich in 2011

WWW.TECHNISCHERHANDEL.COM // SONDERBEILAGE DICHTUNGSTECHNIK FACHHANDEL
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» Durchfiihrung einer Sammelbestellung fiir die VDI- .
Richtlinie 2290 ,Emissionsminderung - Kennwerte fiir
dichte Flanschverbindungen”, Mai 2012

+ Erdffnungder Innovations-Sammlung im internen .
Bereich der Fachgruppen-Homepage, Mai 2012

» Erstellen von Mustervorlagen flr Konformitdts- und .
Ubereinstimmungserklarungen fiir Lebensmittel-
Dichtungen, Mdrz 2014 .

» Einfihrung des halbjahrigen Konjunkturbarometers,
Juli 2016 .

» Relaunch der VTH-Homepage mit Fachgruppenseite
www.vth-dichtungtechnik.de, September 2017

» Verdffentlichung von diversen Einbau- und Montage- .
hinweisen ab Dezember 2019
» Verdffentlichung der Infografik ,,Probleme vermeiden .

beim Einbau von Flanschdichtungen”, Mdrz 2019
Arbeitskreis ,,Beschaffungsmarketing”

» 1. Lieferantenbefragungin 2001

» Vorstellung der Maschinenhersteller Mabu (Oberursel)
und Leiner (Trulben), April 2001

» 1. Lieferantengesprdche mit EUG (Vierheim), Hecker

(Weilim Schénbuch), Méller (Hecklingen), Reinz .
(Neu-Ulm), Wohlenberg (Hannover) und Rehm (Peine), .
Oktober 2002

+ 2. Lieferantengesprdche mit Busak + Shamban (heute
Trelleborg, Stuttgart), Forster (Eltville), Gapi (Rdsrath),
Kempchen (Oberhausen) und Teadit (A-Kufstein), Juni 2003

» 3. Lieferantengesprdache mit M Clipper, ProPack
(Sauerlach), Eurofoam (Wiesbaden), Mai 2004

» Umfrage zu Lieferanten von Moosgummiprofilen,
August 2007

* Umfrage zurelevanten Zulassungen und Priifbescheini-
gungenin der Dichtungstechnik, Mai 2008

+ Organisation aller Fachforen im Rahmen der Mitglieder-
versammlungen ab 2011

» Teilnahme an der EUSGA-Konferenzin Prag, Mai 2013

» Teilnahme an der EUSGA-Konferenzin Briissel, Mai 2014

+ Verdffentlichung der Fachgruppen-Steckbriefe, Januar 2016

+ Teilnahme an der EUSGA-Konferenz in Barcelona, Mai 2016

+ 2. Lieferantenbefragungin 2016

+ Lieferantenbesuche in 2017 und 2018

* Umfrage zu den Erwartungen an den bzw. vom
Lieferantenkreisin 2019

Arbeitskreis ,Schulung und Weiterbildung”

» 1.Seminar,Grundlagen der Dichtungstechnik”,
Februar 2002

» 2.Seminar ,Grundlagen der Dichtungstechnik”,
Februar 2003

» Eintdgiger Meisterkurs fir Praktiker bei der Firma Méller
(Hecklingen), Mai 2003

» 1. Aufbauseminar,Statische Formdichtungen”,
November 2003

» 2. Aufbauseminar ,Dichtsysteme nach TA Luft:
statische und dynamische Anwendungen”, Mai 2004

» 3.Seminar,Grundlagen der Dichtungstechnik”,
Februar 2005
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Vortrag,Es mangelt an Dichtungswissen!” von Walter
Stoss, Beratungsingenieur (Klosterlechfeld), Oktober
2009

1. Lehrgang .Fachberater fiir Dichtungstechnik”, Juni,
September und Oktober 2010

2.Lehrgang ,Fachberater fir Dichtungstechnik”, Marz,
Aprilund Mai 2012

Informationstag.VDI-Richtlinie 2290", November
2012

Informationstag ,Lebensmittelrecht”in Kooperation
mit der VTH-Fachgruppe ,.Schlauch- und Armaturen-
technik”, Februar 2013

3. Lehrgang ,Fachberater fir Dichtungstechnik”,
September, Oktober und November 2015
Informationstag ,Profildichtungen” bei der Firma
Toyoda Gosei Meteor (Bockenem), April 2016
4.Lehrgang ,Fachberater fir Dichtungstechnik”,
September und Oktober 2017

Informationstage ,Expertenwissen Elastomere” bei der
Firma COG (Pinneberg), Oktober 2019

Arbeitskreis ,Mitgliedergewinnung und -betreuung”

Griindung, November 2017
Erstellung der beiden One-Pager,Die Fachgruppe” und
,Join the team”, November 2018

GORE GRATULIERT
ZUM 20-JAHRIGEN
JUBILAUM

Together, improving life
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« Einflhrungeines .Markplatzes”im internen Bereich der
Fachgruppen-Homepage, Dezember 2018

« Einflhrung der Registrierung zum ,Zertifizierten
Fachbetrieb fiir Dichtungstechnik”, Januar 2020

Vier Lieferantenbesuche

Nach der Griindung des Lieferantenkreises im Juni 2016

wurden zusdtzlich angeboten:

« 1.Lieferantenbesuche bei den Firmen Rehm (Peine) und
Winkel (Langenhagen), September 2017

+ 2.Lieferantenbesuche beiden Firmen Klinger (A-Gum-
poldskirchen) und Semperit (A-Wimpassing), Juni 2018

Mitgliederversammlungen: Mehr als Sitzungen

Das interessante und vielfaltige Zusatz-Programm der

Mitgliederversammlungen::

» Besuch der FirmaKlinger (A-Gumpoldskirchen),
September 2005

* Besuchder FirmaKarl Popp (Bad Bevensen),
Dezember 2006

* BesuchderFirma Leeser (Hiickelhoven-Baal),
Oktober 2007

» Besuch derKollegenfirma Rala (Ludwigshafen),
November 2008

» Besuch der Firma Wohlenberg (Hannover),
Oktober 2009

» Besuch der Firma Mdller (Hecklingen), November 2010

» Besuchder Firma COG (Pinneberg) und 1. Fachforum mit
den Firmen Rehm (Peine), Zrunek (A-Wien) und Dichta
(CH-Chiasso), November 2011

* Besuchder Firmen Propack (Sauerlach) und KwWO
(Stephanskirchen) und 2. Fachforum mit den Firmen
PTFE Competence Center (Stauchitz OT Seerhausen),
Gore (Putzbrunn) und TEADIT (A-Kufstein),
November 2012

* Besuchder Firma Frenzelit (Bad Berneck) und 3.
Fachforum mit den Firmen Klinger (Idstein), Bartsch
(Wallenhorst) und Frenzelit (Bad Berneck),
Oktober 2013

+ Besuch der Firma Breidenbach (Linsengericht-Litzel-
hausen) und 4. Fachforum inkl. Lieferantenmesse mit
den Firmen Kraiburg (Waldkraiburg), COG (Pinneberg),
und GfA (Marxen), November 2014

* Besuchder Firma Atom (Rodalben) inkl. Lieferanten-
messe mitacht Ausstellern und 5. Fachforum mitden
Firmen Frenzelit (Bad Berneck), COG (Pinneberg), Klinger

(Idstein) und Propack (Sauerlach), November 2015

* Besuchdes Airbus-Werks (Hamburg/Finkenwerder)
und 6. Fachforum mit Klinger (Idstein), OVE (Weil im
Schonbuch), IFCC (Dieburg) und Mittelstand 4.0-Agentur
Handel (K&In), November 2016

* Besuchder Firma Siltec (Weiler) und 7. Fachforum mit
Siltec (Weiler), Prof. Dr.-Ing. Alexander Ried| von der
Fachhochschule Miinster (Steinfurt) und Henkel
(Disseldorf), November 2017

* Besuchder Firma OVE (Weil im Schonbuch) und
8. Fachforum mit Henkel (Dlsseldorf), Haff
(Ueckermiinde), Frenzelit (Bad Berneck) und Fluggz
(NL - Barneveld), November 2018

» Besuch der Firma Henkel (Heidelberg) und 9. Fachforum
mit Henkel (Heidelberg), Mitsubishi Chemical (Sinsheim),
GfA (Marxen) und ISGATEC (Mannheim), November 2019

Darliber hinaus wurden 63 Fachgruppen-Rundschreiben
verschickt sowie etliche Vorstands- und Arbeitskreissit-
zungen abgehalten. Seit 2016 kommen durch die Griindung
des Lieferantenkreises die jdhrlichen Lenkungsausschuss-
sitzungen und die Erweiterung der Mitgliederversammlung
zum Tag der Begegnung"” hinzu. Die vielfdltigen Veranstal-
tungen der Fachgruppe ,Dichtungstechnik” bieten somit
nicht nur einen fachlichen Austausch der Mitgliedsunter-
nehmen untereinander, sondern auch mit Vertretern von
diversen Lieferanten und Herstellungspartnern. ®

Juni 2016: Grilndung des Lieferantenkreises

Zuden Highlights
der Fachgruppen-
aktivitaten zahlten
auch mehrere
Lieferantenbesuche

WWW.TECHNISCHERHANDEL.COM // SONDERBEILAGE DICHTUNGSTECHNIK FACHHANDEL
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Wichtiger Teil der Drehscheibe

Am 29. Juni 2016 griindete die VTH-Fach-
gruppe ,Dichtungstechnik” ihren Liefe-
rantenkreis. Inzwischen gehéren ihm 26
namhafte Hersteller aus dem Bereich der
Dichtungstechnik an. Die Fachgruppe
~Dichtungstechnik” ist die Plattform zum
gegenseitigen Kennenlernen und eine
Drehschreibe fiir den Erfahrungs- und
Meinungsaustausch - die Lieferanten
sind wichtiger Bestandteil.

Bildquelle: alphaspirit / stock.adobe.com

er Lieferantenkreis wird zu wichtigen Aktivitaten
der Fachgruppe konsultiert und berdt diese bei der

Entwicklung des Fachgruppenprogramms, bei der « KarlSpdh GmbH & Co. KG, Scheer
Gestaltung und Vorbereitung von Tagungen und Schulun- * Toyoda Gosei Meteor GmbH, Bockenem
gen sowie in vielen weiteren Angelegenheiten. Er infor- « UTPVision, Dalmine (1)
miert Uber Entwicklungen in der Industrie, die ftir die Ge- * WST Theodor Winkel GmbH, Langenhagen
staltung der gemeinsamen Mdrkte von groBer Bedeutung » FritzWohlenberg GmbH, Hannover
sind. Im Gegenzug informiert die Fachgruppe die im Kreis e Zrunek Gummiwaren GmbH, Wien (A) ®

vertretenen Lieferanten tber Entwicklungsabsichten und
Anderungen im Fachhandel und innerhalb der Fachgruppe.

Diese Abstimmung leistet einen wichtigen Beitrag zur
Zukunftssicherung des Technischen Handels als Partner
der Industrie. Durch den Kontakt zwischen den Fachgrup-
penmitgliedern und den Lieferantenhdusern wird die
Zusammenarbeit weiter gestdrkt.

Dem Lieferantenkreis gehdren aktuell die folgenden

Hersteller an: ; HERZLICHEN
* Anyseals NV, Merchtem (B) : G LU C KWU N S C H

« Atom Stanz- und Schneidesysteme GmbH, Pirmasens -
» (. Otto Gehrckens GmbH & Co. KG, Pinneberg { UND VIELEN DANK
* Dichtelemente arcus GmbH, Seevetal - WUIDTE G Ul
) ' ZUSAMMENARBEIT
« forum technik GmbH, Pattensen
» Frenzelit GmbH, Bad Berneck
« GfA Dichtungstechnik Joachim Hagemeier GmbH,
Marxen
* W.L Gore & Associates GmbH, Putzbrunn
* gummi-plast GmbH & Co. KG, Gernsheim
» Haff-Dichtungen GmbH, Ueckermiinde
* Henkel AG & Co. KGaA, Miinchen
* Klinger GmbH, Idstein
* KWO, Schechen
« Moller Industrietechnik GmbH, Hecklingen
* M+ SSilicon GmbH & Co. KG, Dortmund
* OVE Plasmatec GmbH, Weil im Schénbuch
* Propack Dichtungen und Packungen AG, Sauerlach

» Rehm Dichtungen Ehlers GmbH, Peine SI LICON ‘
« Silikon-Technik Siltec GmbH & Co. KG, Weiler - :

SONDERBEILAGE DICHTUNGSTECHNIK FACHHANDEL // WWW.TECHNISCHERHANDEL.COM
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Hersteller schatzen
enge Zusammenarbeit

Erfolgreicher Fachhandel kann in einer engen Partnerschaft zu den Herstellern
und Lieferanten funktionieren. TH fragte bei den Lieferanten nach, welche
Bedeutung fiir sie der Zusammenschluss von Technischen Hiandlern mitdem
Schwerpunkt Dichtungstechnik in einer entsprechenden VTH-Fachgruppe hat.

Unsere Kompetenz unterstiitzend anbieten

Unsere Mitgliedschaft im Lieferantenkreis der VTH-Fach- schon aus dem Grund bedeutend, weil der Technische

gruppe ,.Dichtungstechnik”ist fiir uns als Hersteller von Handel unser Hauptabnehmer ist. Die Mitarbeit in der

Dichtungen und Packungen, mit Fertigungin Deutschland,  Fachgruppe und die direkte Zusammenarbeit mit den
Mitgliedernist flir uns wichtig, um unsere Kompetenz als
Hersteller, unterstiitzend anbieten zu kdnnen. Hierzu ist

Peter der Austauschinnerhalb der Fachgruppe duBerst nitzlich.
Wickimayr, Ziel unseres Beitrages ist es, unsere Partnerim Vertrieb
Vorstand dabei zu unterstiitzen, ihren Kunden hochwertige
der ProPack Produkte mit einer qualitativen Beratung anzubieten, um
Dichtungen sichvon denreinen, produktfremden Handelshdusern zu

und Packungen unterscheiden.
AG, Sauerlach
Den Verbandsmitgliedern, die ihre Mitarbeiter an der
Ausbildung zum Fachberater fir Dichtungstechnik
teilnehmen lassen, méchte ich meinen Dank aussprechen,
dennsie haben verstanden, wie wichtig es ist, ihren
Kunden Fachwissen zu vermitteln.

In der ndheren Zukunft wiinsche ich mir fir die Fachgrup-
pe ,Dichtungstechnik”, dass die Qualifikation der Fach-
hdndler weiter ausgebaut wird, zahlenmaBig und auchin
verschiedenen Qualifikationsstufen. Ich wiirde es
begriiBen, wenn der Markt zertifizierte Fachbetriebe fiir
Dichtungstechnik vermehrt wahrnimmt und damit ein
Nutzen fiir die Betriebe messbar wird, die Fachberater
qualifiziert haben.

Bildquelle: ProPack

Eine gute Plattform, um ein besseres gegenseitiges
Verstandnis zu schaffen

Unsere gemeinsamen Kunden sind Uber die letzten Jahrzehnte tiberregional und
sogar global gewachsen, mit den entsprechenden Anforderungen und Herausfor-
derungen an die Lieferkette, Qualitat und Verfligbarkeit.

Unsere Uiber 20-jahrige Zusammenarbeit mit dem Technischen Handel hat gezeigt,
dass sich Hersteller und Handler nur gemeinsam den gestiegenen Anforderungen
stellen kdnnen, um sich erfolgreich im Markt zu behaupten.

Die VTH-Fachgruppe ,Dichtungstechnik” bietet eine gute Plattform, um ein
besseres gegenseitiges Verstandnis fir die tdglichen Herausforderungen und
deren Losungsansdtze zu schaffen.

Thomas Gaedeke, EMEA Channel / PSD / Industrial, A
W.L. Gore & Associates GmbH, Putzbrunn

WWW.TECHNISCHERHANDEL.COM // SONDERBEILAGE DICHTUNGSTECHNIK FACHHANDEL
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Bildquelle: Kollaxo

Tom Wenzeler,
Verkaufsleiter
Deutschland/
Osterreich/Schweiz
deranysealsNV,
Merchtem, Belgien

Bildquelle: anyseals

Das Know-how biindeln

Die Dichtungstechnik unterliegt einem stdandigen Wandel, die

Produktvielfalt und Anwendungsgebiete haben sich im Laufe der Zeit
erheblich erweitert. Neue mechanische und funktionelle Anforderun-
gen, besondere chemische Bestdndigkeiten und viele auBergewdshnli-

che Kundenwiinsche bestimmen heute das Tagesgeschaft.

Die Zusammenarbeit mit den Technischen Hdndlernim VTH bedeutet
fr uns, das Know-how zu biindeln und gemeinsam mit den Partnern
Losungen zu erarbeiten. Mit dieser Zusammenarbeit sieht die GfA
positivin die Zukunft und die weitere Entwicklung der VTH-Fachgrup-

pe,Dichtungstechnik”.

Nico Czok, Vertriebsleiter D/A/CHderGfA -
Dichtungstechnik Joachim Hagemeier GmbH, Marxen
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Fachliche Inhalte sind ebenso wichtig,
wie der personliche Austausch

Seit Anbeginn fokussiert sich anyseals ausschlieBlich auf
die Zusammenarbeit mit dem Technischen Handel. Da
dessen Produktportfolio weit reicht und somit viele
unterschiedliche Ansdtze beinhaltet, ist es aus Sicht von
anyseals sehr wichtig, ein Forum zu haben, welches sich
ausschlieBlich mit dem Thema Dichtungstechnik beschdf-
tigt. Die fachlichen Entwicklungen und Tendenzen sind
hierbei ebenso wichtig wie der persdnliche Austauschin
abendlicher Runde. Die Fachgruppe ,.Dichtungstechnik”
des VTH ist flir anyseals von groBer Bedeutung.

Gemeinsam den Service- und
Qualitdtsgedanken in den Markt tragen

Die Fachgruppe ..Dichtungstechnik”ist eine der wenigen fach-
bezogenen Gruppen, mit denen wir als Klinger GmbH kommuni-
zieren konnen. Im Gegensatz zu den eher wissenschaftlich
getriebenen anderen Gremien, hat die Fachgruppe des VTH eine
stdrkere Relevanz hin zu den Anwendern unserer Produkte.
Somit kénnen wir gemeinsam mit unseren Distributionspartnern
den Service- und Qualitdtsgedanken besser in den Markt tragen.

Norbert Weimer, Unternehmensleitung
derKlinger GmbH, Idstein

Bildquelle: G f A - Dichtungstechnik

November 2019: Mustervorlagen fiir Einbau-
und Montagehinweise verdéffentlicht

SONDERBEILAGE DICHTUNGSTECHNIK FACHHANDEL // WWW.TECHNISCHERHANDEL.COM
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Sachkundige Mitarbeiter
sind Kernkompetenz

Den Mitgliedern der Fachgruppe ,Dichtungstechnik” ist die fachliche Aus- und Weiterbildung
ihrer Mitarbeiter sehr wichtig. Denn um eine kompetente Anwendungsberatung garantieren
und die Kunden bei der Auswahl von wirtschaftlich sinnvollen und technisch iiberzeugenden
Losungen fiir die unterschiedlichen Problemstellungen aus der Dichtungstechnik unterstiitzen
zu konnen, ist ein hohes Qualifikationsniveau unabdingbar.

Besuch beiden
Lieferantenkreis-
mitgliedernKlinger

~Fachberater fiir Dichtungstechnik” und Semperitin
Osterreich

Der dreiteilige Fachberaterlehrgang fir Dichtungstechnik * Modul 1. Grundlagen: Begriffe, Werkstoffe, Zulassun-

fand 2010 erstmals statt und vermittelt alle wesentlichen genund Vorschriften

Grundlagen zum Einsatz von und zu den Anforderungenan  + Modul 2: Statische Abdichtsysteme

die Produkte der Dichtungstechnik. Er richtet sich an * Modul 3: Dynamische Abdichtsysteme

Mitarbeiter von Technischen Handlern, die bereits beim Die Teilnahme an den Modulen 2 und 3 ist frei wdhlbar.

Verkauf von Dichtungen sowie bei der spezifischen Nach einem erfolgreich bestandenen Abschlusstest

Kundenberatung im AuBen- bzw. Innendienst mitwirken (umfangreicher Multiple-Choice-Test zu den vermittelten

und entsprechende Grundlagenkenntnisse iber dieim Inhalten) bestimmt die Belegung den Titel des jeweiligen

Technischen Handel vorkommenden Produkte der Zertifikats zum ,Fachberater fiir Dichtungstechnik”

Dichtungstechnik haben. Aufgrund der hohen Spezialisie- (Module 1 bis 3), ,Fachberater flr statische Abdichtsyste-

rung auf einzelne Dichtungssysteme bei einigen Techni- me” (Module 1 und 2) bzw. ,Fachberater fiir dynamische

schen Handlern ist erin drei Module gegliedert: Abdichtsysteme” (Module 1 und 3).

Februar 2020: Einfiihrung der Registrierung zum
~Zertifizierten Fachbetrieb fiir Dichtungstechnik”

Jumbo1435/ Wikimedia
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Der Lehrgang wird neben namhaften Herstellern im Modul
1durchdas Institut fir Maschinenelemente (IMA) der
Universitat Stuttgart und Prof. Dr.-Ing. Alexander Riedl von
der Fachhochschule Minster untersttitzt.

Modul 1: Grundlagen: Begriffe, Werkstoffe, Zulassungen

und Vorschriften

» Grundbegriffe der Dichtungstechnik (Institut fir
Maschinenelemente, Stuttgart)

» Zulassungen und Normen Dichtungstechnik (Prof. Dr.
Alexander Riedl, Fachhochschule Minster, Steinfurt)

» Werkstoffe in der Dichtungstechnik: Polymere Werk-
stoffe, Graphit, PTFE

+ Pastdse und flissige Dichtungen und Dichtstoffe

Modul 2: Statische Abdichtsysteme

» Flanschdichtungen (Faser, Elastomere)

» Flanschdichtungen (Graphit, PTFE)

» Profildichtungen

+ Gummiformdichtungen

* Metalldichtungen

» Fertigungsmaglichkeiten, Stanztechnik

Modul 3: Dynamische Abdichtsysteme

* 0-Ringe

» Hydraulik- und Pneumatikdichtungen

» Radialwellendichtungen

» (Stopfbuchs-)Packungen

Der bunte Mix von Referenten aus der herstellenden
Industrie und den Bildungseinrichtungen sorgt dabei fir
interessante Vortrage mit wertvollen Tipps flir praktische
Anwendungen.

Informations- und Thementage

Die Informations- und Thementage sind je nach Ausrich-
tung fir Auszubildende und Neulinge geeignet und bieten
einen entsprechend guten Einstieg in die Welt der Dich-

Ein hohes Qualifikations-
niveau ist unabdingbar

tungstechnik oder vermitteln vertiefende Fachkenntnisse

fur Mitarbeiter, die ihr Wissen weiter ausbauen wollen.

Behandelt wurden u.a. die nachfolgenden Themen:

+ VDI-Richtlinie 2290 ,Emissionsminderung - Kennwerte
fir dichte Flanschverbindungen”

* Lebensmittelrecht

+ Profildichtungen mit Produktionsbesichtigung der Firma
Toyoda Gosei Meteor (Bockenem)

» Expertenwissen Elastomere mit Produktionsbesichti-
gung der Firma C. Otto Gehrckens (Pinneberq)

Lehrreiche Lieferantenbesuche

Flir den Technischen Handel ist die Leistungsfadhigkeit und
Produktionstiefe seiner Lieferanten enorm wichtig. Daher

Wissensvermittlung

beim Fachberaterlehr-
gang fiir Dichtungs-
technik

nehmen die Mitglieder der Fachgruppe ,Dichtungstechnik”
Einladungen der Hersteller gerne an und werfen selbst
einen Blick auf die Produktionsmdglichkeiten und den
Logistikbereich. So erhalten sie lehrreiche Einblicke
(Details zu den Besuchen im Bericht tiber die Aktivitdten
der ArbeitskreiseabS.12).®

KLINGER

Germany

WIR GRATULIEREN
ZU 20 JAHREN
FACHGRUPPE!

Und freuen uns auf die nachsten Jahre.

/AN
Z\

@KI.INE;ERSII;'

KLINGER GmbH

Rich.-Klinger-StraBe 37 » D-65510 Idstein

T+4961264016-0» F +49 6126 4016-11

mail @ klinger.de www.klinger.de
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Das Qualitatsversprechen

Um sich von Anbietern minderwertiger oder zweifelhafter Ware abzugrenzen, schufen die Mitglie-
der der Fachgruppe ,.Dichtungstechnik” im Februar 2020 mit der Registrierung zum zertifizierten
Fachbetrieb und der Einfiihrung des entsprechenden Priifsiegels ein iiberbetriebliches Qualitdts-
zeichen. Mit seinen fest definierten Kriterien gibt es eine wertvolle Orientierung im Markt und
unterstiitzt zugleich die Qualitidtsoffensive der anderen Fachgruppen (Registrierungen unter
www.vth-verband.de/vth-im-ueberblick/fachgruppen/dichtungstechnik/mitgliederverzeichnis/).

Der zertifizierte Fachbetrieb fiir Dichtungstechnik (DT) » bietet Hilfestellungen bei der Auslegung und Berechnung von
« isteinaktives Mitglied in der VTH-Fachgruppe ,.Dichtungstechnik”, Dichtungen und Dichtsystemen an,
+ verflgt lber ein zertifiziertes QM-System nach der aktuellen DIN EN » handelt mit gepriiften Qualitdtsprodukten und unterstitzt die
IS0 9001, Hersteller beiihrer Produktbeobachtungspflicht.
» berdtseine Kunden durch ,Fachberater fir Dichtungstechnik” bzw.
.Fachberater fir statische Dichtsysteme” oder ,Fachberater flir Das Zertifikat hat eine Giiltigkeit von drei
dynamische Dichtsysteme” (VTH-Lehrgang: Teilnahme an mindes- Jahren und bezieht sich auf die Pro-
tens 2 Modulen), duktschwerpunkte des zertifizierten
* nimmtregelmdBig an denangebotenen Schulungen und am Erfah- Fachbetriebs. Zu diesen gehdren
rungsaustausch seitens der Lieferanten und Fachverbdnde teil, chemotechnische Dichtstoffe, dynami-
+ stelltdurch Schulungsnachweise sicher, dass die Fachkompetenz sche Dichtsysteme, statische Dichtsyste-
der Mitarbeiter regelmaRig im daflr erforderlichen Umfang dem me, Flachdichtungen, Formteile, Profile
Stand von Technik und Wissenschaft angepasst wird, und sonstige Dichtungen.®

Danke!

Wir bedanken uns fur die langjahrige sehr gute Zusam-
menarbeit mit der VTH-Fachgruppe , Dichtungstechnik®
und freuen uns auf eine weiterhin gute Zusammenarbeit JAHRE VTH-FACHGRUPPE

in den nachsten Jahren. WwDICHTUN GSTECHNIK ™

Besuchen Sie unseren Shop mit Kundenportal
Uber 80.000 Artikel sofort ab Lager lieferbar
Heute bis 16:30 Uhr bestellt, heute raus
24-Stunden Service fur Prototypen und Kleinserien

Neutralversand an lhre Kunden JAHRE ARLUS

all (S

Was auch immer Sie vorhaben, wir halten dicht. Dichtelemente arcus GmbH

www.dichtelemente.de




