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Gut gerüstet …
Die ersten, die das Thema Ganzkörper-Arbeitsschutz so richtig ernst
nahmen, waren die alten Ritter. Ihre Burgen sind heute meist
Ruinen. Aber ihre Persönlichen Schutzausrüstungen (PSA) waren so
gut, daß sie oft die Jahrhunderte überstanden haben und mit allen-
falls ein paar Rostflecken im Museum hängen. Wie sich 700 Jahre
Entwicklungszeit seither auf Material und Qualität von PSA ausge-
wirkt haben, kann man sich leicht ausrechnen – oder noch besser
beim TECHNISCHEN HANDEL erfragen und sich zeigen lassen.

Damit Ihnen nicht Hören und
Sehen vergeht ...

Es gibt einen engen Zusammenhang:
Gesunde Betriebe achten auf gesunde
Mitarbeiter – und umgekehrt. Die
Sicherheit des Arbeitsplatzes hängt
von der Sicherheit am Arbeitsplatz ab
– und umgekehrt. Sicherheit und Ge-
sundheit sind aber keine selbstverständ-
lichen Güter. Man muß etwas dafür
tun. Und zwar nicht irgend etwas. PSA
müssen für jeden Einsatzzweck opti-
mal ausgelegt sein und über eine ge-
nügend große Sicherheitsreserve verfü-
gen. Damit Ihren Mitarbeitern nicht
Hören und Sehen vergeht. Damit sie
auch später noch auf eigenen Beinen
stehen. Damit ihnen nicht die Luft weg-
bleibt. Damit Sie ihnen zum Ruhestand
noch die Hand schütteln können. 

... nehmen wir Sie in Schutz

Der TECHNISCHE HANDEL ist Spezia-
list für Sicherheitsfragen. PSA sind kein
Randprodukt, sondern stellen eine der
wichtigen Produktgruppen im Sorti-

ment dar. Sie umfassen professionelle
Lösungen für praktisch jeden Sicher-
heitsfall. Ob für Arbeiten in den Tiefen
der Kanalisation oder für Montagen in
luftiger Höhe auf Hochspannungs-
masten. 

Ob für Arbeiten mit Axt und Motor-
säge im Wald oder für Arbeiten im
Reinraum eines Chipherstellers. Die
Sicherheitsprofis des TECHNISCHEN
HANDELS kennen die einschlägigen
Vorschriften, Regelwerke und Gesetze. 

Problem-Lösung

So können sie individuell und fachkun-
dig beraten und Ihnen ein maßge-

PERSÖNLICHE SCHUTZAUSRÜSTUNGEN
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schneidertes Sicherheitspaket schnüren.
Für praktisch jede Sicherheitsanforde-
rung gibt es die passende Arbeitsschutz-
lösung. Der TECHNISCHE HANDEL hat
nicht nur den Überblick über das diffe-
renzierte Angebot. Er ist auch Mittler
von der Anforderung zur Lösung, zwi-
schen Anwender und Zulieferindustrie.
Meist hat er auf Lager, was Sie benöti-
gen, oder er besorgt, was Sie brau-
chen. Und wenn es für Ihre spezielle
Problemstellung noch keine Lösung
gibt, vermittelt er den Weg dahin.

Rundum-Service

Daß Lösungen im Detail angeboten
werden, verstellt nicht den Blick aufs
Ganze. Der TECHNISCHE HANDEL
bietet umfassenden Service. Dazu 
gehören Einweisung und Wartung
ebenso wie die Lagerhaltung für
Zubehör und Ersatzteile. Und natürlich
auch die technische Ausstattung in den
Arbeitsfeldern, in denen Schutzausrü-
stungen eingesetzt werden: Dichtungs-
technik, Schlauch- und Armaturentech-
nik, Gummitechnik, Kunststofftechnik,
Antriebs- und Fördertechnik, Wälz-
lagertechnik, Chemotechnik und 
vieles andere mehr. 

Unser Anspruch: 
Geht nicht gibt´s nicht.

MITGLIED IM VTH VERBAND TECHNISCHER HANDEL E.V.

Beispiele für PSA

Kopf: Schutzhelme für alle 
Berufszweige vom Industrie- 
bis zum Waldarbeiterhelm
Augen: Schutzbrillen z.B. gegen 
Strahlen, Funkenflug, Staub
Ohren: Lärmschutz vom Stöpsel 
bis zum Kapselgehörschützer
Mund/Nase: Atemschutz von 
der partikelfiltrierenden Halb-
maske bis zum Preßluftatmer 
Hände: Schutzhandschuhe z.B. 
schnittfest, stichfest, chemikalien-
beständig, hitzefest
Füße: Sicherheitsschuhe vom 
Halbschuh bis zum Stiefel
Körper: Schutz- und Arbeits-
kleidung von der einfachen 
Arbeitsschürze bis zum Rein-
raum-Schutzanzug
Haut: Schutzcremes und 
Reinigungsmittel aller Art 
Zubehör: Vor- und Nachsorge 
von der Absturzsicherung bis 
zur Sanitätsausrüstung
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TECHNISCHER
HANDEL … … die Schnittstelle 

zwischen Problem
und Lösung

Der TECHNISCHE HANDEL
ist das Bindeglied zwischen dem 
professionellen Anwender und der 
herstellenden Industrie. 

Hier ist nur Platz für Profis 

Experten für Technik, Know-how, 
Logistik und Service.

TECHNISCHER HANDEL heißt:

individuelle Dienstleistung rund ums 
Produkt.

persönlich – von Mensch zu Mensch.

Unser Anspruch: 

… mehr tun als andere!
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